
Unser Unternehmen ist einer der großen Zahnradhersteller für zylindrische Verzahnung in Europa. 

Als Spezialist für Zahnräder und Antriebselementen mit mehr als 50 - jähriger Erfahrung auf dem 

Gebiet der Zahnradfertigung, liefern wir unsere Produkte in die globalen Märkte. Wir sind ein mehr-

fach ausgezeichnetes Unternehmen und kompetenter Partner der Antriebstechnik. 

 

Verantwortung und Aufgaben:  

 Neukundenakquise und Bestandskundenbetreuung 

 Angebotserstellung und Angebotskalkulation 

 Pflegen des Kundenkontaktes, Kundenbesuche 

 Entwicklung von Strategien und Ideen, um das Vertriebsgebiet zu entwickeln 

 Marktbeobachtung und Marktanalyse, Umsetzung von Vertriebszielen 

 

Wir bieten Ihnen: 

 

 Einarbeitung durch erfahrene Kollegen 

 Leistungsgerechte Vergütung nach Qualifikation  

 Flexible Arbeitszeitgestaltung / Gleitzeit 

 Hoher Entscheidungsspielraum und eigenverantwortliche Umsetzungsmöglichkeiten 

 Vielfältige Weiterbildung– und Entwicklungsmöglichkeiten  

 Betriebliche Altersvorsorge, Vermögenswirksame Leistungen und Ticket Plus Card 

 Als Vitaminkick: frisches Obst  

 Eine betriebseigene Kantine 

 Offene und wertschätzende Unternehmenskultur 

 

Unsere Anforderungen: 

 Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische bzw. technische Ausbildung oder ein Studium  

 Vertriebserfahrung und Branchenkenntnisse von Vorteil 

 Reisebereitschaft national und international 

 Ausgeprägte Kundenorientierung 

 Erfahrungen im Umgang mit ERP-Systemen wünschenswert 

 Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 

Precision Gears 

ZWP Zahnradwerk Pritzwalk GmbH 

Personalabteilung 

Freyensteiner Chaussee 15 

16928 Pritzwalk 

E-Mail: m.fuellgraf@zahnradwerk.com www.zahnradwerk.com 

Außendienstmitarbeiter (m/w/d)  

 


